
IN SALES WE TRU
ST

FULL-DAY SEMINAR

11 Luglio 2015
Palazzo dei Congressi di Riccione

OFFERTA STUDENTI
Prezzo speciale €95 + IVA

TRADUZIONE SIMULTANEA INCLUSA



Cosa potrai mettere in pratica subito
Come prepararti prima di presentarti al cliente
Qual è l'atteggiamento giusto per affrontare il mestiere del venditore
Come coinvolgere il cliente
Come utilizzare l'umorismo
Quali sono le domande giuste da porre e cosa dire e non dire nel contesto delle vendite

CCosa cambierà nel tuo modo di lavorare e di presentarti
Fai brand di te stesso
Prepara una presentazione commerciale efficace e ad attrai testimonials
Crea una rete di contatti e individua gli interlocutori più adatti (i decision makers)
Usa molto di più la creatività
Dai valore e datti valore
Scopri come eliminare i rischi
Costruisci un piano d'azione da sCostruisci un piano d'azione da seguire in ogni aspetto della tua vita
Smetti di lamentarti e diventa vincente

Ad accogliere
“Il Numero UNO delle Vendite”
DAVIDE MALAGUTI, Presidente di Golden Group

Informazioni e prenotazioni:   EVENTI@GOLDENGROUP.BIZ   -   TEL. 348 4529277


